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Geschäftsverträge verhandeln: Kommentare zu einem Vertrag

I like your offer. Ihr Angebot gefällt mir.

I'm afraid I can't agree to this. Ich fürchte, ich kann dem nicht zustimmen.

The most important reason for my refusal is article
four.

Der Hauptgrund für meine Ablehnung ist Artikel 4.

May I suggest a change to the contract? Darf ich eine Vertragsänderung vorschlagen?

I propose we change the contract. Ich schlage vor, dass wir den Vertrag ändern.

In exchange for increased pay, would you work more
hours?

Würden Sie im Gegenzug für höheren Lohn mehr
Stunden arbeiten?

I think we should �nalize the contract. Ich denke, wir sollten den Vertrag �nalisieren.

Let me make sure I understood your point.
Lassen Sie mich sicherstellen, dass ich Ihren
Standpunkt verstanden habe.

Unfortunately, my hands are tied in this situation.
Leider sind mir in dieser Situation die Hände
gebunden.

If you accept the contract, then please sign on the last
page.

Wenn Sie den Vertrag annehmen, unterschreiben Sie
bitte auf der letzten Seite.

What's the catch? Was ist der Haken?
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Verpasse keines unserer hochwertigen Lern-Videos!
Abonniere unseren YouTube Kanal

https://www.lingoneo.org/englisch-lernen/?tcontent=header-logo&tsource=srt_source
https://www.lingoneo.org/englisch-lernen?channel=youtube&tcontent=so-m-27&tsource=srt_source

